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No es cuestion de datos,
Es cuestion de vision

Vision por computador
que funciona

» casi sin datasets S iy
= casl sin reentrenamiento
* sin fricciones.
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DRIVER MONITORING SYSTEM

EMOTIONS  Neutral

Width (mm) 20.25 25.65

_ e MouTH Size
En Shintek creemos que la vision Height (mm) 13.85
oeo  c , Width ( ) 42.11
artificial no deberia ser un Loy oy ':I
ek : P - Height (mm) 8.92 9.35 l:l
privilegio técnico.

Ratio (H/W) 0.44  0.36
Heap Pose

Roll 9.52

Pitch -2.57

Creemos que No es
cuestion de datos...

Por eso CREAMQOS

es cuestion de VISION.

Nosotros vemos el problema

de otra Forma




Universal Vision

Una arquitectura de vision artificial
transversal que funciona sin entrena-
miento vy sin datasets y se adapta a
cualquier sector en tiempo real.
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Nosotros vemos el problema

de otra forma

Desde imagenes a Implementacion en

video en vivo dias no meses

Mas rapido ' Menos costos

competencia competencia

Integracion por AP,
SaasS o llave en mano
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Universal Vision en accion

SECTOR CLAVES

calibres,

Analisis de paneles,
puntos calientes

Control de calidad
en tiempo real
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Universal Vision en accion

SECTOR AGRO
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Conteo, calibres, maduracion
(UV + drones o en linea)



Universal Vision en accion

SECTOR RETAIL
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Universal Vision en accion

SECTOR AUTOMOCION

ACTIVITY CLASS: ['CaLLING]]
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Universal Vision en accion

SECTOR DEPORTE
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Universal Vision en accion

SECTOR ENERGIAS RENOVABLES

Analisis de paneles,
puntos calientes




Universal Vision en accion

SECTOR MANUFACTURA

Localizacion de personas, analisis de
escenarios criticos, apoyo en emergencias




Universal Vision en accion

SECTOR SALVAMENTO

Shintek |




Universal Vision en accion

SECTOR PRL
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Casos reales
validaciones

Precision demostrada: +30 POCs
+85% en todos en activo

los sectores con intencion de compra
U Mettis Al

cCuUJURPRA

EL& ESPANOL

@ robotica_ ‘ +85% I POARTVCOIA
AIRBUS

TODOS
SECTORES

Proyectos con:

QRobadtica, autoescuelas,
selecciones nacionales




Modelo de negocio

B2B

\Y [a]a[=1{a]
BZ2B

Pago por uso Licencia

0,062€

ada 1000 frames

¢Como trabajamos? r

‘ ' mensual/anual

1. Contacto inicial ; Modelo VA
2. Reunidn personalizada Clientes
3. Demo en 2 sermanas Cualquier compafia con

.. necesidades de automatizar
4. Instalacion del modelo

5. Reporte de resultados
6. Activacion completa

7. Soporte y seguimiento u@ r3500€
|

icenica minima




Contexto
mercado
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Comparativa Empresas por Region (2024)

Inversion en IA por region
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Grafico 2 - Empresas Objetivo vs. Totales (2024):

~ Grafico 1 - Inversion en IA (2021-2028):

La inversion en inteligencia artificial muestra un crecimiento sostenido tanto en Europa como Aungue el numero de empresas objetivo es reducido en comparacion con el total por
en America, con una mayor aceleracion en esta ultima, especialmente a partir de 2024. region, representa un nicho estrategico con alto potencial de adopcion tecnologica.




ACTIVITY CLASS: ['TexTing']

Nuestros

competidores

Cuota de mercado

kH”mHH[HS ef ultralytics DES\IEI'ItajaS recursos humanosy

finacieros

Flexibilidad .
¢ siAL 7<| nuavis Rapidez Ventajas

Economico
Facilidad de uso
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Obtencion de inversion 300k€ ,
primeros POC vy clientes,
lanzamiento de la APl de UV.
Primeros desarrollos de
nuevas funcionalidades.

Version alpha de UV
con acciones
vy expansion a

US vy resto de Europa.

Lanzamiento del MVP de
Universal Vision (UV) y
bisqueda de inversion.




GO TO +10 afos +40 afnos
markEt de experiencia exitosas con UV

SOUTH
SUNAIT ;ﬁ,\’ﬁ%t

Global Top 50 AgriTech Startup List

- Partnerships con los principales
distribuidores de tecnologia por sector

« Asistencia a los principales congresos de
tecnologia e IA del mundo

- Redes sociales profesionales

Ys 4 WE MAKE
& oiGiTAL FUTURE!

ENTERPRISE
SHOW




EL
EQUIPO

Juan G. Tapia Franco Falconi

&

Software engineer

Tomas Salvador Mohammed Mohammed Fiona Lemaur Oscar Haro



No es cuestion de datos.
Es cuestion de vision.

Desclbrelo tU mismo...
www.shintekco.com

juan.german(dshintekco.com
+34 641 042 118

@bdidum'fr"ﬁ



https://www.linkedin.com/in/juan-german-tapia-perales-14a098198

